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je suis tombé sur une publi-
cation interne d'une uni-
versité suisse faisant état
d’un réfrigérateur solaire

* www.solaref.com

Solaref produit du
froid grace au soleil

CE QUEN PENSE

‘ -
B SABER KERD,
CHARGE D’AFFAIRES
OSEO SAVOIE (73)
Nous avons soutenu
Solaref a travers
deux subventions : une
prestation technologique
réseau (PTR) de
10 000 euros et une
aide a la faisabilité (AFI)
de 32 501 euros.
La technologie est au
point et les potentialités
commerciales bien
réelles. Le succes
de I'entreprise va
désormais dépendre
pour une grande partie
de sa capacité
a trouver des relais dans
les pays en voie
de développement,
notamment en Afrique.
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UMY SORTE DE GLACIERE dont le
de glace est renouvelé constam-
nt grace. .. ala chaleur du soleil. Voici
produit étonnant de la société Sola-
ef. Sgn armoire réfrigérée 100 % solaire
the/mique a une autonomie de trois
jours sans soleil. « La journée, le cap-
teur solaire génere de la vapeur qui est
transformée en eau par le condenseur.
Lanuit, cette eau remonte dans le cap-
teur en générant assez de froid pour
produire de la glace dans

PHOTOS : DR

congu sur la technologie du
vide. » Il parvient a en obte-
nirlalicence de brevet. Deux ans apres,
en 2008, il lance officiellement Solaref,
avec'aide des Savoie Angels, qui finan-
cent a 50 % son capital de départ
(160 000 euros). Le prix d'une armoire,
dont l'usage le plus évident est le
stockage de denrées a forte valeur ajou-
tée tels les médicaments, est fixé a
6 500 euros piece. « Comme ces armoires
servent a fournir du froid 1a outil est trés
difficile d’en produire, autrement dit
dans des sites isolés énergétiquement,
nous avons commencé par cibler les
organisations non gouvernementales
implantées en Afrique. Nous avons mis
un an pour nous rendre compte qu’en
fait trés peu financent du matériel. Nous
démarchons désormais les ministeres
dela Santé. Les entreprises privées enga-
gées dans des actions de mécénat repré-
sentent aussi un potentiel commercial. »
Olivier Dervaux tient a souligner le
caractere tres pratique de I'assurance
prospection Coface, dont il a bénéficié :
«Onne rembourse que sila prospection
porte ses fruits. Sinon, le prét se trans-
forme en subvention. » Pour convain-
cre, le patron de Solarefa un argument
supplémentaire : il s’inscrit dans ce
qu’on appelle le commerce coopératif.
Les sous-ensembles sont

le stockeur. Car tout fluide
qui s’évapore crée du
froid ! » explique Olivier
Dervaux, le fondateur de
Solaref, qui arecu de nom-
breuses récompenses a

Clients

potentiels,
les ministeres

concus en France, maisle
montage, I'installation et
la maintenance des ar-
moires sont réalisées par
des techniciens autoch-
tones. « Au départ, mon

I'innovation, notamment de la Santé des ambition était de faire

le second prix du concours

fabriquer une partie des

EBN-PNUD (Programme pays du Sud équipements dans ces

des Nations unies pour le
développement). Dans
une autre vie, Olivier Dervaux était ingé-
nieur informatique. «J'ai eu envie de
monter un projet autour des énergies
renouvelables, raconte-t-il. Sur Google,

pays, mais c’était trop
délicat, regrette-il. La
moindre imperfection crée des ponts
thermiques qui peuvent tout anéantir. »
B MARIANNE REY

mrey@lentreprise.com




