Capital-Poles

Paris — 18 avril 2008

Ministére de I’'Economie, de I'Industrie et de
I’'Emploi Centre de conférence Pierre Mendes-

France

8 :30 Accueil
R
9:00 Introduction du Ministre E
. Hervé Novelli, secrétaire d’Etat chargé du commerce, de l'artisanat, des petites et moyennes N
entreprises, du tourisme et des services 8
N
9:15 Les besoins de financement des entreprises des poles de compétitivité : T
Quels profils ? Quelles réponses ? R
Les PME des pbles ont souvent le sentiment qu'elles ne peuvent pas trouver dans le paysage financier E
francais de réponses a leur besoin de création, de développement, de consolidation, de reprise... Pourtant
les financements et les organismes sont nombreux et variés. Comment donner aux entreprises une meilleure
visibilité ? La gamme des besoins est-elle couverte ? D’
. A
e Entreprises =
. David Sourdive, Directeur Général Délégué, Cellectis ; Pdle Medicen E
e Pdles A
. Etienne Boyer, Président, Péle MicroTechniques |
e Jean-Marc Thomas, Président, Aerospace Valley R
e Investisseurs E
. Marcel Deruy, Président, Lyon Place Financiére S
e Alain Benisty, Directeur Général, CIC Vizille Capital Innovation
e Albert Ollivier, Responsable de l'axe « Financement des PME et de linnovation »,
Pdle Finance Innovation
10 :15 | Trois entreprises leader, partenaires d’'un projet d’un pdle, en recherche de financement
e Kipak Péle Industries du commerce
. Epsilon Research Péle Finance Innovation
. Breiztech Péle Images & Réseaux
10 :30 : Les poles de compétitivité : de nouvelles opportunités pour le capital-risque !
Les relations triangulaires entreprises - investisseurs - pdles de compétitivité se renforcent au fil des projets
et de la meilleure compréhension des attentes, des besoins et des capacités de chaque partie a financer
I'innovation. Quelles initiatives ont été prises dans les pdles de compétitviité pour développer ces relations ?
Quelles approches pour contourner les écueils rencontrés ? Quels outils financiers pour passer du
financement public d'un projet de R&D au financement privé d'une entreprise ? Comment promouvoir le
« label » pble de compétitivité auprés des fonds d'investissement ? Pour les PME, quelle est la valeur
ajoutée de I'appartenance a un pole dans sa recherche de financement ?
e Entreprises
e  Tristan Rousselle, Président Directeur Général, Protein’eXpert ; Pdle LyonBiopole
e Louis Zangara, Directeur Général Délégué, Dolphin Integration ; Péle Minalogic
e Pdles
. André Joffre, Président, Péle DERBI
e Jean-Noél de Galzain, Bureau Exécutif, Directoire de System@TIC PARIS-REGION
e Investisseurs
e  Thierry Letailleur, Président du Directoire, ACE Management
e Jean-Michel Barbier, Président Directeur Général, TechFund Capital Europe
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11 :30

Deux entreprises leader, partenaires d’un projet d’un Péle, en recherche de financement

. Clipsol Péle Tenerrdis
e Alyotech Pdle Aerospace Valley

11 :45 | [Intervention du Ministre
(157 e Luc Chatel, secrétaire d’Etat chargé de l'industrie et de la consommation, porte parole du
gouvernement
12 00 Grand témoin : l'investissement a risque, facteur clé de la réussite des "Silicon Valleys" ?
(40" Qu'est-ce qui fait la réussite d'un grand cluster ? La fertilisation croisée entre ses divers membres et la
notion de coopération-compétition ? Un leader, une figure emblématique, un " fou allumé ", un homme
politique, un universitaire, un entrepreneur, quelqu’un qui a envie de construire et entraine tout le monde ?
De trés bonnes universités, des compagnies leaders, des grands groupes industriels qui y croient ?
L’'acceptation de la différence, des innovations venant de I'extérieur avec des gens venant d’horizons variés ?
Oui tout cela... Si de grands secteurs industriels (semi-conducteurs, biotechnologies, informatiques
personnelles...) ont pu profiter de ce modéle partout dans le monde, c'est aussi grace au capital-risque et
aux investisseurs qui sont étroitement liés a ces aventuriers. Les modéles de financement californiens sont
adaptés a la société américaine ; sont-ils applicables en Europe ? Quels sont les modeéles alternatifs en cours
de développement ?
. Paul Maruani, Président Directeur Général, IdVectoR
° Hervé Lebret, Innovation Network, Vice-président pour I'lnnovation et la Valorisation, Ecole
Polytechnique Fédérale de Lausanne (enregistrement vidéo)
13 :00 : Déjeuner libre
14 :15 | Reprise des débats \
R |
e Luc Rousseau, Directeur Général, Direction Générale des Entreprises — Ministére de I'Economie, E T
de l'industrie et de I'emploi N R
. Pascal Lagarde, Directeur Général, CDC Entreprises @ |
(e} N
. . . . . . N E
14 :30 | Trois entreprises leader, partenaires d’'un projet d’un Péle, en recherche de financemen T
e Obeo Pole System@TIC PARIS-REGION R D
. BluXML Péle Images & Réseaux E E
L
14 :45 | Quel dialogue et quelles relations entre entreprises et investisseurs ? |
D’ N
Quelles que soient les étapes de la coopération, établir et maintenir une relation de confiance entre A N
entrepreneur et investisseur pour travailler sereinenement au quotidien entre futurs associés et affronter = o
ensemble les périodes difficiles qui émaillent la vie des entreprises est un vrai challenge ! Pour en arriver 13, E v
comprendre les attentes et objectifs (parfois divergeants) de chacun est indispensable. Que demandent les A A
investisseurs ? Que leur demander ? Facteurs clefs pour une relation gagnants-gagnants. I T
. R 1
e Entreprises E o
e  Stéphane Distinguin, Président, Silicon Sentier, P6le Cap Digital s N
. Paul Michalet, Directeur Financier, Metabolic Explorer, Pole Axelera
e Pdles
. Nicolas Leterrrier, Directeur général, Pole Minalogic
. Laurent Kott, Vice-Président Valorisation et Relations PME, Pble System@TIC Paris-Region
e Investisseurs
e  Philippe Capdevielle, Président du Directoire, Emertec Gestion
e  Cécile Thébault, Directeur des participations, Sofimac
. Béatrice Jauffrineau, Présidente, Femmes Business Angels
15 :45 : Le soutien de la Caise des Dépots aux pbles de compétitivité
. Philippe Braidy, Directeur du développement territorial, Caisse des Dépots
15 :55 | Deux entreprises leader, partenaires d’un projet d’'un Péle, en recherche de financement

. Pharmaxon Péle Orpheme
. Geensys Péle Automobile Haut de Gamme




16 :10 | Innovation financiére et compétitivité : quels financements pour la croissance des entreprises
moyennes dans les poles ?

Entre TPE et grands groupes, les pbles de compétitivité contribuent & doter le tissu industriel francais des
entreprises de croissance de taille moyenne d'envergure internationale qui lui font toujours défaut. Quels
enseignements tirer des économies dont le tissus de « ME » est bien développé (Allemagne, ...) ? A I'image
des autres secteurs d’activité, de quelle imagination et innovation faire preuve dans le domaine financier ?

e Entreprise

e Christophe Rocca-Serra, Président, Alpha Value ; Pdle Finance Innovation
e Pdle

e  Alban Muller, Président, Pole Cosmetic Valley

e Jean Laurent, Président, PAle Finance Innovation
e Investisseur

. Grégoire Sentilhes, Président, Aurel Nextstage

. Pascal Lagarde, Directeur Général, CDC Entreprises

e  Xavier Bommart, Directeur Prospection Domestique Listing, Alternext

17 :00 | Clbture des débats

17 :15 | Echanges autour dun cocktail

Video en montage :
0  Industrie du Commerce — PME (DGE)
o Antoine Garrigues, Managing Partner, IRIS Capital ( CDC)
0  Hervé Lebret, Innovation Network, Vice-président pour I'lnnovation et la Valorisation, EPFL ( DGE)
o]

Jean Redis, enseignant chercheur (Innovation)





