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L'ENTREPRISE
Activité : logiciels
info santé
Direction générale :
Michel Hahn
Date de création : 1999
Effectifs : 6 salariés
Chiffre d'affaires 2008 :
20000 euros
Site internet :
www.biostick.fr

SOS.com
verrouille votre santé
avec sa clé USB

CE QU'EN PENSE

• ALAIN
XAYAPHOUMMINE,

ice
« Nous avons accordé
à SOS.com une garantie
sur trois lignes
de crédit bancaire,
une aide à l'innovation
de 36000 euros
et un prêt participatif
de développement
de 20000 euros.
Nous alions continuer
a suivre cette jeune
pousse, qui a en projet
une application pour
téléphone mobile. »

OGES, 23 HEURES. Denis Martin,
'mmercial en déplacement profes-

ionnel, est victime d'un accident de la
route. Dans l'ambulance du Samu, le
médecin introduit dans son PC porta-
ble la clé USB que le blessé, évanoui,
avait autour du cou. Aussitôt, il accède
à un dossier médical, qui l'informe que
Denis Martin est diabétique et sous trai-
tement médicamenteux. L'urgentiste
peut aussitôt adapter au mieux les soins
à prodiguer. La BioStick
vient sans doute de sau-
ver une vie. « J'ai moi-
même été victime d'une
allergie à un antiseptique
banal, qui m'a valu deux
semaines d'hospitalisa-
tion et trois mois d'arrêt
de travail », se souvient
son inventeur, Michel
Hahn, PDG de SOS.com. En 1999, ce
juriste de formation crée sa société pour
concevoir un kit d'information santé
que les personnes à risques doivent

La BioStick
stocke le dossier

médical
du patient

conserver dans leur véhicule.
240 000 exemplaires de ce
document seront distribués
parles compagnies d'assu-
rances. En 2007, il réactive
son entreprise avec l'idée
de transférer ces informa-
tions sur une clé USB.

« L'idée était de proposer un outil auto-
nome permettant de rendre disponibles
en cas d'urgence les informations vitales
pour sa santé stockées en sept langues »,
explique le Strasbourgeois. La cible :
les personnes souffrant d'hypertension,
de diabète, d'épilepsie, les transplan-
tés ou les malades sous dialyse, les
malentendants, les victimes de mala-
dies rares. La start-up travaille ainsi en
partenariat avec le monde associatif
pour identifier les pathologies spéci-
fiques, transcrire les protocoles de diag-
nostics à intégrer sur la clé (description
de la maladie, recommandations pour
les urgences hospitalières).
La BioStick stocke aussi des informa-
tions personnelles cryptées (identité,
coordonnées bancaires, contrats d'as-
surances...) et des carnets de route
(fiche pays, état sanitaire, zones à
risques...) établis avec le site Sante-
voyage.org. « Notre produit intéresse le
grand public mais aussi les entreprises
qui ont du personnel nomade ou expa-
trié, confie Michel Hahn. Depuis sep-
tembre 2008, nous avons vendu 3 DOO
clés et noué une quarantaine de parte-
nariats associatifs. » La BioStick coûte
35 euros (37 euros au format carte

bancaire) et l'adhésion
au service santé-voyage,
10 euros par an. La PME,
qui emploie six personnes
et trois agents commer-
ciaux, a réalisé un peu
moins de 20 DOO euros de
chiffre d'affaires en 2008.
Elle table sur un décollage
de ses ventes en 2009,

avec l'espoir d'atteindre 2 millions
d'euros de facturations.
• PHILIPPE FLAMAND

pflamand@lentreprise.com


