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Prêt Pour l’Export   

Exemple

Vous souhaitez vous développer à l’international.

Vos besoins : création d’un bureau à l’étranger, embauche de commer-
ciaux, campagne  de promotion.

Programme global : 200 000 euros HT

  ��Premiers loyers, équipements, matériel 	 30 000 E
  ��Premiers salaires, communication, marketing 	 150 000 E
  ��Besoin en fonds de roulement	 20 000 E

Solution

  ��Autofinancement 	 50 000 E
  ��Prêt Pour l’Export 	 150 000 E

A qui s’adresser ? 

L’interlocuteur OSEO dans votre région (à consulter sur oseo.fr).

Ubifrance et les Missions Economiques.



Prêt Pour l’Export

Aucune garantie sur les actifs de l’entreprise ni 
sur le patrimoine du dirigeant

	� �Seule une retenue de garantie de 5 % est prévue. Elle vous est 
restituée après remboursement du prêt, augmentée des intérêts 
qu’elle a produits. 

Des modalités et un mode de remboursement 
adaptés 

	� �Un prêt sur 6 ans, à taux fixe..
	� �Un remboursement allégé la première année. 

Des fonds disponibles rapidement 

	� �Saisissez votre demande en ligne sur oseo.fr
	� �UBIFRANCE valide la démarche Export de votre projet.
	� �OSEO traite votre dossier en priorité et débloque les fonds sous 

15 jours.  

Un bon prépayé de 1 000 euros

	� �A valoir sur le catalogue UBIFRANCE (hors Vie et salon).
	� �A utiliser dans un délai de 6 mois à compter du décaissement  

du PPE.

Vous souhaitez développer votre entreprise* à l’international. 

Pour financer les dépenses immatérielles de votre programme 
d’investissement, OSEO en partenariat avec UBIFRANCE, a créé le 
Prêt Pour l’Export.

Dépenses financées

	� �Etudes de marché, prospection, foires, salons. 
	� �Opération de communication. 
	� �Frais de recrutement et de formation.
	� �Dépenses liées aux Volontaires Internationaux en Entreprise 

(VIE). 
	� �Frais de design, d’adaptation des produits aux normes étrangères.
	� �Matériels spécifiques ou de démonstration, à faible valeur de 

revente. 
	� �Besoins en fonds de roulement. 

De 20 000 à 150 000 euros pour boucler votre 
projet

	� �Vous pouvez emprunter entre 20 000 et 150 000 euros.
	� �Dans la limite des fonds propres et quasi fonds propres. 

(*)  ��Entreprise bénéficiaire constituée en société, et répondant à  
la définition européenne de la PME.


